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Osallistuneet suosittelevat valmennusta complex sale
-ymparistossa toimiville markkinoinnin asiantuntijoille
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Valmennuksen sisalto ol Suosittelen valmennusta Arvio valmentajien
mielestani erittain muille complex sale asiantuntemuksesta ja
hyodyllinen. -ymparistossa toimiville kaytannollisyydesta.

markkinoinnin
asiantuntijoille.

MAVENFIRST



ABWN Lead -valmennus on ylittanyt osallistujien odotukset

"Hyva settil Suurin hydty itselle tuli
kaytannon harjoituksista. Ne pisti
miettimaan, sain avoimesti
palloteltua ajatuksia ja sain heti
palautetta.”

“Oikein hyva valmennus. Avasi silmia
ABM:n kokonaisuudesta ja sen
vaatimasta tyosta toiminnan kayntiin
saamiseksi.”

MAVENFIRST

“Todella antoisa valmennus, joka ylitti
odotukset. Valmennus sopii hyvin
ABM:n parissa aloittelevalle, ja heratti
minussa monia ideoita, kuinka oppeja
voidaan omassa yrityksessa vieda
kaytantoon.”

"Suosittelisin endottomasti ja
varsinkin juurikin niille organisaatioille,
jotka eivat viela ole kaynnistaneet
ABM-hankkeita. Hyvaa duunial”



Mavenfirst on markkinoinnin kaupallisen

vaikuttavuuden kehittamisen edellakavija complex

sale -ymparistossa.

Autamme markkinoinnin ylinta johtoa ja

kunnianhimoisia markkinointitiimeja markkinoinnin

kaupa

matka

MAVENFIRST

isen vaikuttavuuden kehittamisessa ja
a kohti profit centeria.



Tunnemme complex sale -ympariston

Yli kymmenen Vuosittaiset tutkimukset Y1i 100 vuosittaista
vuoden kokemus markkinoinnista complex sale keskustelua markkinoinnin
complex sale -ymparistossa ylimman johdon kanssa

-ymparistosta

Y1i 180 tuloksekasta Y1i 12 kehitettya Konsulttimme
markkinoinnin toimintamallia markkinoinnin kayttavat keskimaarin
kaupallisen tyypillisimpien haasteiden 198 tuntia
vaikuttavuuden ratkaisemiseksi complex sale tutkimukseen ja
kehitysohjelmaa -ymparistossa kehittamiseen

asiakkaillemme vuosittain

MAVENFIRST



Tervetuloa Maventfirstin ABM Lead
-valmennukseen

ABM Lead -valmennuskokonaisuus antaa osallistujalle
kyvykkyydet johtaa strategista account based -markkinointia
omassa organisaatiossaan suunnittelusta toteutukseen ja
ABM:n vaikuttavuuden raportoimiseen.

Paaset myods vaihtamaan ajatuksia ja kAymaan keskustelua
ABM:sta muiden complex sale -ymparistdssa toimivien
markkinoinnin asiantuntijoiden kanssa.

Valmennus koostuu kolmesta (3) lahipaivastd, on-demand
-valmennussisalldista, itsenaisesti ja pienryhmissa tehtavista
kaytanndn tehtavista seka asiantuntijamme kanssa
pidettavista vuoroviikoittaisista yrityskohtaisista
sparraushetkista.

Lisdksi kokonaisuuteen kuuluu viisi (5) erikoisluentoa ABM:aan
seka markkinoinnin kaupalliseen vaikuttavuuteen liittyvista

teemoista.

Kokonaiskesto valmennukselle on 90 paivaa.
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ABM Lead -valmennuksen oppimistavoitteet

Valmennuksen kaytyasi:

e ymmarrat, mita ABM vaatii markkinoinnilta ja eri sidosryhmilta

e ymmarrat asiakasvalinnan merkityksen ja osaat ratkaista
siihen liittyvia tyypillisimpia haasteita

e tunnistat oikean ABM-toteutusmallin organisaatiollesi

e ymmarrat eri ABM-mallien erot ja naet kaytanndn esimerkkeja
eri suunnitelmista

e osaat arvioida, rakentaa ja perustella ABM-hankkeen omassa
organisaatiossasi

e pystyt rakentamaan ja viemaan kaytantoédn tyypillisimmat
ABM-suunnitelmat

e osaat tukea muita ABM:ssa onnistumisessa

e ymmarrat erilaiset myynnin ja markkinoinnin yhteistydémallit
ABM:ssa

e osaat raportoida ja analysoida ABM:n vaikuttavuutta.
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Valmennuksen sisaltd

MAVENFIRST



ABM Lead -kokonaisuuden sisalto

e Kolme lahipaivaa kaytanndn harjoitusten tekemiseen

e On-demand -materiaalit ja niihin liittyvat tehtavat
ABM-teorian opiskeluun seka erikoisluennot tiettyihin
aihealueisiin

e \uoroviikoittainen Q&A-osio ja sparraus yrityskohtaisesti

e Sertifikaattikoe

e Tukija sparraus valmennuksen aikana

Valmennuskokonaisuuden kesto on 90 paivaa.

MAVENFIRST



Lahipaivina keskitytaan kaytannon harjoitusten tekemiseen - formaatteina roolileikit
seka yksin, pareittain ja pienryhmissa tehtavat case-harjoitukset

Lahipaiva ‘. Lahipaiva 2. Lahipaiva 3.

®
ABM-perusteet, -strateqia, ABM-toteutusmalli ja ABM:n kehittaminen ja
business case ja asiakasvalinta suunnitelman rakentaminen johtaminen
« Ennakkotehtéavan purku « Ennakkotehtavan purku - Ennakkoteht&van purku
» Alustus aiheeseen » Alustus aiheeseen « Alustus aiheeseen
» Roolileikit: Strategisen ABM:n » Harjoitukset: Suunnitelman « Harjoitukset: ABM:n
esittely ja business casen rakentaminen ja toimintamallit, johtaminen ja
rakentaminen toimenpiteiden valinta raportointi
« Harjoitukset: ABM-tavoitteen - Q&A

muodostaminen ja

asiakasvalinta

Valmistautuminen: Valmistautuminen: Valmistautuminen:
on-demand -materiaali + on-demand -materiaali + on-demand -materiaali +
ennakkokysymykset ennakkokysymykset ennakkokysymykset

MAVENFIRST



On-demand -materiaaleissa syvennytaan ABM:n ja markkinoinnin arvon
kommunikoinnin parhaisiin kaytanteisiin ja perusteisiin

01 On-demand -materiaalin teemat ennen 1. lahipaivaa: § Erikoisluennot —
e ABM-perusteet

e ABM-strategian luominen
e Business casen rakentaminen

« Asiakasesimerkki 11

« Asiakasesimerkki 1:Few

02  On-demand -materiaalin teemat ennen 2. lahipaivaa: . Asiakasesimerkki 1:Many

e ABM-asiakasvalinta
e Sopivimman toteutusmallin tunnistaminen
e ABM-suunnitteluvaiheen kdynnistaminen

« ABM:n organisoiminen isossa organisaatiossa
« Markkinoinnin ja myynnin yhteistyoé ABM:ssa
03 On-demand -materiaalin teemat ennen 3. lahipaivaa:

e ABM-viestiarkkitehtuurija -arvolupaus
e \Vaikuttavimpien toimenpiteiden valinta
e Strategisen ABM:n johtaminen
o toimintamallit
o myynnin ja markkinoinnin yhteistyo
o ABM:n vaikuttavuuden kommunikointi

MAVENFIRST

1



ABM Lead -valmennus paattyy
sertifikaattikokeeseen, jonka
hyvaksytyn suorittamisen jalkeen
toimitamme osallistujalle ABM Lead
-sertifikaatin

Kolmen lahiopiskelupaivan ja on-demand -materiaalien ja niihin
liittyvien tehtavien suorittamisen jalkeen ABM Lead
-valmennettavat tekevat sertifikaattikokeen.

ABM Lead -sertifikaatti toimii virallisena todistuksena ja
osoituksena osaamisesta ABM:n perusteisiin, business casen
rakentamiseen, suunnittelun ja toteutuksen johtamiseen ja
vaikuttavuuden raportointiin.

MAVENFIRST

CERTIFICATION —

ABM Lead

First name Last name

masters the basics of account-based marketing and building

a business case, understands the business impact of ABM, can
identify the most suitable implementation model and is able
to build and implement the most typical ABM plans. Can report

and analyze the effectiveness of ABM.

Competence has been demonstrated by a certificate exam
and by participating in the ABM Lead training, which included
nine (9) hours of lectures, self-study and practical exercises

on the application of ABM

Helsinki, xx.xx.2024

Jani Hovila

Managing Director

Helsinki xx.xx.2024
MAVENFIRST Valid until 3112.2025
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Kaytannon asioita ABM Lead -valmennuksesta

MAVENFIRST
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Kaytannon asioita ABM Lead -valmennuksesta

SIJAINTI —

Valmennuksen lahipaivat jarjestetaan Helsingissa hyvien
kulkuyhteyksien varrella. Paaset paikalle omalla autolla tai
julkisilla kulkuneuvoilla. Lopullinen sijainti ilmoitetaan osallistuijille
erikseen.

AIKATAULU —

Seuraavan ABM Lead -valmennuksemme alkaa torstaina
29.8.2024 yhteisella kick-offilla. LaAhipaivat kalenteroidaan
osallistujien kesken erikseen.

HINTA —

ABM Lead -valmennuskokonaisuuden kustannus on

4 900 € (alv 0%). Hinta sisaltaa valmennuspaivat,
ennakkotehtavat seka tuen ja sparrauksen valmennuksen aikana
ja jalkeen.

MAVENFIRST
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Valmennuksen asiantuntijat

MAVENFIRST
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Valmennuksen asiantuntijat

Jani Hovila

Manaqging Director

jani.hovila@mavenfirst.com
+358 50 581 8770

Jani on Mavenfirstin Managing Director, jolla on yli 12 vuoden
kokemus complex sale -ymparistdssa toimivien
organisaatioiden markkinoinnin kaupallisen vaikuttavuuden
kehittdmisesta ja osaamisen kasvattamisesta. Ensimmaisen
ABM-kehitysprojektin Jani on ollut viemassa maaliin
asiakkaallemme jo vuonna 2016 - samana vuonna iPhone 7 ja
Pokemon Go olivat uusia juttuja.

Jani on alun perin tutustunut ABM:4aan vuosia takaperin
kansainvalisissa markkinointikonferensseissa ja han on ollut
osaltaan vaikuttamassa toimintamallin suosion kasvuun ja
kipinan sytyttamiseen markkinoinnin-ammattilaisten
keskuudessa myds Suomessa. Janin erikoisosaamista on
etenkin asiakkaidemme ABM-strategioiden ja laajojen
ABM-siirtymien rakentaminen complex sale -ymparistdssa.

MAVENFIRST

Joonas Hakkarainen

Marketing Consultant
joonas.hakkarainen@mavenfirst.com

+358 50 308 7677

Yli 8 vuotta Mavenfirstilla toiminut Joonas vastaa konsultin
roolissaan asiakkaidemme kehitysprojektien johtamisesta -
80 % Joonaksen tamanhetkisista projekteista on ABM:n
parissa. Kymmenet ABM-kehitysprojektit ovat luoneet
Joonakselle vankan osaamisen siihen, kuinka ABM viedaan
strategiavaiheesta suunnitteluun, kdytantdon ja
skaalaamiseen.

Joonas on toiminut asiantuntijana seka yrityskohtaisissa
ettd laajemmissa ABM-valmennuksissa vuosien varrella.
Joonaksen nakdkulmasta mielenkiintoisinta ABM:ssé on, etta
se yhdistaa markkinointia keskusteluihin ja yhteistydéhoén
myynnin ja liiketoiminnan kanssa ja vaatii markkinoinnin
asiantuntemuksen lisdksi vahvaa kaupallista ymmarrysta.
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